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Individualaus strukturizuoto strateginio
eksporto plano parengimas

ES finansuojamas projektas - nepraleiskite puikios
galimybés!i!

Ieskote naujy verslo plétros galimybiy, dairotés j uZzsienio
rinkas ar norétumeéte padidinti ekporto apimtis? Tuomet Sis pasiilymas Jums.

Igyvendindami projekta, finansuojamg ES Regioninés plétros fondo IéSomis, teikiame
grupines kompleksines konsultacijas, kuriy pagrindinis tikslas yra suteikti ziniy bei
gebéjimy jmoniy darbuotojams vystant naujy produkty rinkodarg, siekiant skatinti
eksportg. Kompleksinis konsultavimas vyks keturiy grupiniy susitikimy metu, o
rezultatas - kiekvienos dalyvaujancios jmonés atstovas parengs individualy
strukturizuota strateginj savo kompanijos eksporto j pasirinktg Salj plana.

Kompleksinis konsultavimas vyks panaSiu | praktinio pobiidzio seminary cikla
bddu. Kompleksinio konsultavimo paslauga skirta Lietuvos jmoniy eksporto jgldziy
tobulinimui ir jmonés eksporto strategijos paruosSimui ir jgyvendinimui, siekiant
padidinti jy konkurencinguma ir eksporto apimtis uzsienio rinkose.

Kam skirta ir kaip vyks?

Visg programg sudaro 32 akademiniy valandy kompleksniy grupiniy konsultacijy -
praktinio pobiddzio seminary kursas. Jos skirtos Kauno miesto inovatyviy smulkiy ir
vidutiniy jmoniy vadovams, komercijos vadovams bei verslo plétros vadovams,
eksporto vadovams arba vadybininkams ir pardavimy vadovams arba vadybininkams.
Bus surengtos 4 grupinés kompleksinés konsultacijos (po 8 akad. val) Kaune.

Pirmoji planuojama jau lapkric¢io pradzioje. Sekancios konsultacijos vyks
mazdaug savaités intervalu. Po kiekvienos grupinés kompleksinés konsultacijos
dalyviai ruos praktinj eksporto zingsniy jgyvendinimg (atliks savo jmonés eksporto
auditg, nustatys eksporto rinkas ir rezultate paruos eksporto plang). Paskutinio
susitikimo metu dalyviai pristatys parengtus savo [monés strukturizuotus
strateginius eksporto planus | pasirinkta Salj. Sis planas bus aptariamas ir
jvertinamas.

Kiekvieng grupine konsultacijg-praktinj seminarg sudarys 1/3 teorinio pobiidzio
konsultavimas ir 2/3 praktinio pobiidzio konsultavimas (praktinés individualios
uzduotys, bendros diskusijos, atvejy analizé, dalyviy praktiniy pavyzdziy aptarimas).

Maksimalus dalyviy skaicius 20. Dél didelio kompanijy susidoméjimo Siuo projektu,
priimame iSankstines rezervacijas jau dabar.



Pagrindiné konsultacijy - praktiniy seminary tematika:

e pagrindiniy eksporto sudedamuyjy daliy apzvalga;

e eksporto bidai, strategijos bei su eksportu susijusios rizikos rasys;

e pagrindinés pasaulio bei Europos verslo tendencijos, jy jtaka pasaulio
prekybai;

e globalizacijos, Saliy kultdriniy, teisiniy bei verslo elgesio skirtumy jtaka
eksportui;

e jmonés tarptautiniai gebéjimai bei pasirengimas eksportuoti;

e tarptautiniai kainodaros principai ir pardavimo kainos skaiiavimo metodika
bei tikslinés rinkodaros nustatymas;

e eksporto galimybiy atranka ir eksporto rinkos parinkimas;

e galimi informacijos rinkimo metodai ir Saltiniai, eksporto rinky tyrimo
procesas;

e produkto ar paslaugos jvedimo | rinka bddai ir platinimo kanalai;

e inovatyvdus tradiciniy produkty jvedimo | tarptautine rinkg bddai ir metodai;

e eksporto rinkodaros planas.

Rezultatas - praktiné nauda jmonei:

imonés realiy naujy eksporto galimybiy jvertinimas ar esamy eksporto projekty
tolimesnio vystymo vertinimas;

pasirinktos eksporto rinkos tyrimas, jos potencialo jvertinimas;

efektyvios eksporto kainodaros parengimas;

tinkamiausiy produkto/paslaugos jvedimo budy ir platinimo kanaly
pasirinkimas;

JUsy [monés struktlrizuoto strateginio eksporto plétros plano parengimas |
pasirinktg rinka.

Konsultantas:

Laura Mazinté — Verslo vadybos ir administravimo magistré, sukaupusi daugiau nei 7
mety prekybos marketingo, kainodaros, prekiy zenkly valdymo patirtj ne tik
didziausiose Lietuvos jmonése, bet ir tarptautinése kompanijose. Per darbo patirtj
komercinése jmonése, veikianciose greitai judanciy produkty kategorijose (angl. —
FMCG) lektoré sukaupé jvairiapusiy praktiniy ziniy apie eksporto, pardavimy kanaly,
valdyma, kainodarg, kurias nuolat gilina jvairiy seminary bei mokymy metu Lietuvoje

ir uzsienyje. Lektoré veda verslo mokymus eksporto, kategorijy bei asortimento
valdymo klausimais, kuriy metu per praktinius pavyzdzius bei grupines uzduotis
perteikiama teoriné informacija. Mokymuy metu jgyti jgidziai bei Zinios lengvai
pritaikomi praktinéje mokymuy dalyviy veikloje.

Pasiteirauti ir registruotis | programa galite elektroniniu pastu info@exoro.lt,
telefonu +37068712667 arba www.exoro.It.



